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UNIVERSITA E IMPRESA. Una start up a capitale misto abbatte le barriere della comunicazione

[lmanager angelo del business
investe nell'interprete remoto

Limprenditore Andrea Ghello finanzia un progetto di Ca’ Foscari

Da una parte una giovane
azienda nata dal know-how
del dipartimento di studi lin-
guistici e culturali comparati
dell'universita Ca’ Foscari e
guidata da un ingegnere vi-
centino, Enrico Capiozzo.
Dall’alira un imprenditore
pure lui vicentino (Andrea
Ghello, 51 anni, cofondatore
di Helty, la prima. catena di
parafarmacie in Italia diven-
tata protagonista nel 2006
conlaliberalizzazione del de-
creto Bersani).

A farli incontrare & stato il
progetto BAN Veneto, acroni-
mo di “Business Angel
Network”, finanziato fino al
2012 dalla Camera di Com-
mercio di Padova e coordina-
to dal Parco scientifico e tec-
nologico Galileo assieme a
Universita di Padova e Con-
findustria Padova.

A beneficiare dell'investi-
mento sara la Veasyit srl di
Capiozzo, startup innovativa
secondo il Decreto Sviluppo
2.0. Lo spin-off partecipato
dall’ateneo veneziano si occu-
pa di servizi professionali di-
gitali per l'accessibilita, sin
dal nome che fonde i termini
inglesi visit + easy, per una
visita pin facile. Tra i soci di
Veasyt ¢'é anche la linguista
Lisa Danese, altra vicentina,
tra i massimi esperti in Italia
inlingnaggio deisegni,

Sono due i servizi fino a og-
gi sviluppati dall’azienda

Ilteam di Veasyt. A sinistrai vicentini Lisa Danese, Enrico p

con la mission comune di fa-
vorire l'abbattimento delle
barriere della comunicazio-
ne. La prima é Tour, una gui-
damultimediale culturale ac-
cessibile in modalita testua-
le, audio e video in lingua dei
segni per simartphone, tablet
€ pc, gia adottate da diverse
realtd culturali venete come
ville e musei. La seconda si
chiama *Veasyt Live!”, un ser-
vizio di video interpretariato
remoto in lingua dei segni e
in tutte le lingue verbali (ci-
nese, russo, bulgaro, ecc).
Sitratta di una piattaforma
alla quale possono iscriversi
interpreti professionisti per
esercitare la propria presta-
zione in videochiamata su pc

e tablet, e dedicata a pubbli-
che istituzioni, aziende e pri-
vati cittadini.

A presentareil progetto im-
prenditoriale, nella sede del-
la Camera di Commercio di
Padova, sono statiil presiden-
te del Parco scientifico Gali-
leo di Padova Giuseppe Stel-
lin, il direttore generale Mas-
simo Malaguti, 'imprendito-
re Andrea Ghello, Giancarlo
Coro per I'Universita Ca’ Fo-
scari di Venezia, Enrico Ca-
piozzo, presidente di Veasyt,
Rodolfo Cetera , presidente
dei Giovani Imprenditori di
Confindustria Padova, ed
Emiliano Fabris di Loft Con-
sulting, partner tecnico di
Ban Veneto.

Ghello, attivo sostenitore di
Ban Veneto, del qualericono-
sce la primogenitura nel set-
tore del business angels e la
capacita di sviluppo delle
idee, ha concretizzato I'inve-
stimento entrando nel capi-
tale sociale e nel mnsng]m di
amministrazione dello spin-
off Cafoscarino assieme al
commercialista  vicentino
Diego Rigon, con un accordo
di valutazione pre-money
dell’azienda di 480 mila eu-
TO.

«Credo fortemente in Ve-
asyt, e noi piccoli imprendito-
ri dobbiamo considerarci il
bacinoideale per aiutare que-
sti giovani afar partire nuove
micro imprese ad elevato
contenuto innovativo», ha
detto Ghello.

Ban Veneto é un luogo diin-
contro tra imprenditori che
hanno appena avviato una
startup innovativa e finanzia-
tori interessati a investire
parte delle proprie risorse
personali in progetti di im-
presa ad alto tasso di innova-
zione.

Dal 2008 aoggi Ban havalu-
tato 305 progetti, dei qualiso-
lo 104 sono stati approvati.
Tre di questi sono stati finan-
ziati concretamente, a dimo-
strazione della durissima se-
lezione per arrivare a un fi-
nanziamento di sviluppo im- |
prenditoriale.e
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